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MOBILE
SALES

Mas que un Catalogo interactivo:
estor de Pedidos y CRM Movil, Venta
Omnicanal (presencial/remota), Analitica v KPI's,
'0do conectado con tu ERP de Sage...

el “‘All in one’ que estabas buscando!
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Mobile Sales

S5aca el maximo provecho de las visitas comerciales, remotas o presenciales,
con el catalogo de ventas para tablet mas potente del mercado

+2.500

USUARIOS

Con nuestra solucion para ventas B2B, tus comerciales Todo tu contenido comercial gestionado desde tu

presentaran tus productos y servicios de forma panel de Administracion y con todas las metricas

interactiva, realizaran pedidos, planificaran tareas vy disponibles en el panel de Analitica. Sabras lo que

accederan a los datos e interacciones con tus clientes. pasa antes y despues de la visita, y ademas ganaras

Todo rapida e intuitivamente desde sus tablets, una metrica clave: tendras datos sobre lo que pasa

conectadas en todo momento con tu ERP SAGE. durante la visita. +800K

PEDIDOS

@ Integrado con tu ERP: A quién va dirigido?

Empresas fabricantes v distribuidores de productos

SOSG v Servicios con equipos de ventas B2B. +8U0K

VISITAS

REPORTADAS

@ Algunos de los clientes que usan este producto:
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Beneficios Mobile Sales

Mejora de la imagen
corporativa de tu empresa

Tu equipo comercial
vendera mas vy mejor

Facil adopcion de la herramienta
pOr parte del equipo

InfFormacion de valor sobre
[0 que ocurre durante la visita

TS

Reduccion de errores

Aumenta la productividad
administrativos

de tus comerciales

-
Automatizacion v rapidez

en las tareas comerciales

Ganaras opciones de
upselling vy crosselling
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T [0 gue tus comerciales necesitan para salir a vender

TN

Catalogo| CRM
. % | ’ .
Digital | Movil
Tu catalogo y argumentario Gestor de clientes
de ventas mas atractivo \/ \/ y visitas

Mobile Sales

Cuadro de , _ g <. 3 Gestor de
mandos Catalogo interactivo “all in one Pedidos en
v KPI's - Movilidad
Dashboard de Analitica con \/ Preventas
datos del durante la visita Sales Force Automation
Integracion
Sq eg Gestor de
- $ R Contenidos
0da ta gestion sincroniZadd Un "PIM"a o medida




> catavoe

Catalogo Digital

i
AW

Presentaciones
mas atractivas

Muestra os productos v servicios
de tu empresa de forma mas
atractiva. Un catalogo interactivo y
con impactantes imagenes en alta

resolucion.

Amplia informacion
asociada al producto

Descripcion, caracteristicas,
precios, imagenes, videos,
documentos PDF, productos
relacionados... Con una potente

bUsqueda v filtros avanzados.

Mejora la imagen
de tu marca

La presencia del comercial con
una tablet y el catalogo con
elementos multimedia refuerzan
el mensaje y mejoran tu imagen

COMo empresd moderna.

Optimizacion para
aumentar ventas

Posibilidad de agrupar contenidos
en portafolios personalizados

por cliente, sector, vendedor

0 negocio. Modulo de books

termaticos con pdfs interactivos.

Tu catalogo interactivo y argumentario de ventas mas atractivo

Facil interaccion
con los clientes

Comparte capsulas comerciales
con tus clientes vy potenciales,
obteniendo toda la trazabilidad
de la navegacion que realicen los

destinatarios.

Todo el catalogo
interactivo offline

El comercial se descarga todo el
catalogo a su tablet v lo puede
mostrar en cualquier lugar sin
necesidad de tener acceso a

internet.

' (olecciones
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Y 4 [ |
M CRM Maovil
\/ Gestor de clientes, visitas vy seguimiento de la actividad comercial

Visian del cliente 360°
en movilidad

Mejora de la planificacion
vy eficacia comercial

Una vision completa de todos los datos v actividad El motor de Inteligencia Artificial sugerira gue clientes
del cliente que ofrece total autonomia al equipo v sin deben ser visitados en base a la probabilidad que
dependencia de la cobertura (soporte offline). Permite tengan de compra, lo que facilita la organizacion de
crear, organizar y optimizar rutas comerciales mas tareas, visitas vy rutas comerciales de forma integrada
efectivas gracias a la integracion del GPS. con el calendario.

Reportes de visita Optimizacion del tiempo

y actividad del equipo comercial

Se crearan reportes automaticos que mostraran de Minimiza las perdidas de tiempo en reportes de
manera rapida como ha ido la visita gue el comercial la actividad comercial. CatalogPlayer informa
acaba de realizar. Ofrece informacion relevante y automaticamente de todo lo ocurrido en as visitas,

de gran valor del antes, durante y despues de la visita. su duracion vy la ubicacion GPS de cada actividad.
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Gestor de pedidos en movilidad

Preventas (Sales Force Automation)

Producto 2

Gavetero\\r1 cajén,...
UABO

Fecha:

Cliente Armario alto\r1 pue...
WE0-03

Alberto

Linestra\\rRevestida...
CLIENTE LB
Direccion de envio Listén de comisa, p...

KLF

Incrementa ={=] Automatizacion de ventas: s [ -
las ventas = productividad y eficiencia N o=
Aumenta el Upselling v el El sisterma informa de los clientes que mas probabilidad tienen de |:mm%me55

Crosselling. Venta cruzada COMprar, riesgos por bajada de compras, v muchos otros datos S

mas facil e inmediata, y ofertas que permiten analizar mejor de la evolucion de la cartera en cada .

mejoradas v personalizadas para mamento y maximizar ventas.

vender mas.

Historiales de
pedidos vy ventas

Facilita la gestion
de precios

Formaliza
la venta

Mejora la venta en
movilidad y remoto

Toma de pedidos en tiempo Soporta tarifas multiples, Consulta los pedidos realizados Se puede realizar la firma del

real, donde seay cuando sea, v descuentos, precios por volumen v presupuestos presentados, hedido en la misma tablet,

que son transferidos de Forma 0 cliente... Con sistema de Filtrando facilmente por cliente, registrando la posician GPS. Se
impuestos segun pals o territorio. fecha, estado... Con datosy

automaticamente al ERP de la integra con multiples formas de

empresa. graficos generales y de cliente. nago.
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> CATALDGPLAYER

Jn “PIM" a la medida de tus necesidades

/\ |
lﬁ. Gestor de Contenidos
\“/

Coherencia en
el mensaje

Todos tus contenidos
comerciales en un
unico lugar

=N

Controlaras la gran cantidad de

Gestionay ordena toda la datos disponibles sobre cada
informacion de tus productosy producto, v podras mantener la
sus contenidos comerciales desde coherencia en lo que se muestra a
nuestra plataforma. traves de os distintos canales.

T . 50%&17:15

Multiples formatos
de contenidos

Tus productos
bien organizados

Generacion de familias vy Podras gestionar multiples
subfamilias, marcas, productos Formatos de contenidos

0 SKU; atributos; combinaciones, comerciales: imagenes, videos,
packs, kits... Con autogeneracion documentos PDF, documentas

de fichas de producto en PDF. PowerPoint... S



> catavoe

Integracion ERP de SAGE

Toda la gestion de tu empresa siempre sincronizada

Conector propio Conexion Red de partners

Y testado bidireccional Tenemaos una red de partners
Nuestro equipo de programadores Toda la informacion de productos integradores y consultores en
han desarrollado conectores v stock de tu ERP se muestran en estas soluciones que te facilitaran
con SAGE 200y X3 testados v la plataforma de Catalog Player, v todo el proceso de integracion y
provados. los pedidos realizados se envian desarrollo.

par Famillas de prouctos

automaticamente al ERP.

CLIENTES

sssssssssssssssssssssss

4 COMPARTICIONES

69 708

Integrado con tu ERP:

Sage
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Cuadro de mandos v KPI's

Dashboard de Analitica tambiéen con datos del durante la visita

Trazabilidad y
explotacion de

Indicadores para la
consulta y analisis de

Informacion accesible
en el panel

| | 3 resultados datos de las acciones

Panel que incluye informacion ]
| realizadas

sobre ventas, presupuestos, KPls de las ventas y los clientes
cartera de clientes, calendario de con informacion segmentada y Aporta graficos elaborados sobre
visitas, etc. y al que puede acceder que aportan indicadores visuales las ventas vy KPIs de las visitas con
Facilmente el equipo comercial. sobre la actividad que pueden datos precisos vy explotables para
También genera datos sobre el ser aprovechados por el equipo acciones comerciales futuras.
uso v la actividad de la plataforma. comercial.

Datos de cumplimiento de objetivos Filtros rapidos y avanzados

Genera un resumen de la actividad en la visita y aporta Incluye filtros rapidos de presupuestos, ventas y cartera de
metricas de utilidad sobre el cumplimiento de objetivos clientes, asi como permite hacer una filtracion avanzada por

individuales, por grupos o por jerarquias. marca, cliente, segmento geografico, etc.

> CATALOGPLAYER
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¢Como te ayudamos a mejorar tus ventas?

Reporte automatizado de |a actividad
del equipo propio v clientes (Big Data)

Ahorro de tramitacion v registro
de pedidos

) Mejora de la imagen corporativa © Facilitar el Upselling vy Crosselling

£ Unificacion del canal de € Visibilidad de infermacion y accesos
comunicacion (omnichannel) de forma jerarquizada.

€ Formaciony opciones de coaching © Optimizacion vy trazabilidad del
para la fuerza de ventas proceso de ventas

- e e 1

) Asistentes de configuracion de ‘ e e 2O K, el © Disminucion de errores
producto = )4 e e lmm e e incidencias

€ Monitorizacion de la comunicacion : : :,. E E © Ahorro en costes de impresion
comercial a todos los niveles " Rk v distribucion de catalogos

T
0 By ]’:,U:-[I 0
> O

Aumento la productividad del equipo Posibilidad de reorientar la oferta
de ventas en tiempo real
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Ciclo

Comercial Aumentado *
CONTINUIDAD

1/ Antes

» Ayuda previa al comercial mediante A

» Preparacion de la sesion comercial

» Consulta de historicos de ventas A N T ES O D U RA N T E OO DE S P U E S

» Seleccion del offering a mostrar
v Creacion asistida de portafolios
personalizados

INTERACCION DEL
CLIENTE

ACCION COMERCIAL
PERSONALIZADA

PREPARACION ACCION
COMERCIAL

» Herramientas de formacion,
Onboarding, avisos y novedades

2 / Durante ¢ Analisis Dashboard ¢ Segmentacion ¢ ([4psulas Comerciales
» Presentacion visual y multimedia v KPIs comerciales v Orientacion Personalizadas
» Monitorizacion de toda la sesian ¢ (ontenidos Comerciales ¢ 0Offering ¢ Trazabilidad Actividad
Realizacion del Pedido al momenta Actualizados personalizado del Cliente
»
Comparticien digital de las familias ¢ Datos de los Clientes ¢ Presentacion ¢ Compra
»
, int b Onli
productos vy ofertas que han sido del THErattva e
nterés del cliente e (rganizacion de Tareas ¢ Trazabilidad Accion * Solicitud de Visita
Comercial

» Reporte de la sesion (Fformularios, etc.)

* Ventay Cobro

3 / Despues

»

»

»

»

»

El cliente consulta la informacion
en cualqguier tipo de dispaositivo

Capsulas comerciales Unicas v trazadas
Posibilidad de realizar nuevos pedidos

Posibilidad de solicitar soporte o una
nueva sesion con el asesor

Monitorizacion de toda la actividad del
cliente (recepcion, apertura, consulta...)

4 / Continuidad

»

»

»

»

»

Relacion entre After v Before
Unificacion del canal comunicativo
Feedback sobre |a actividad del cliente

Notificacion para fomentar Upselling
y conversion de potenciales.

Nuestro gran punto diferencial
respecto a otros sistemas de ventas
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é¢De qué se compone el producto?

v

C

Panel de APP Capsula Panel de
Administracion Moaobile comercial analitica

Gestion de contenidos Offline / Online » Seleccion personalizada Actividad del Comercial

(PIM) Agenda Comercial de contenidos Actividad del Cliente
Reglas sobre contenidas Clientes vy Potenciales Notificacion automatica Uso de los Contenidos

Reglas de negacio (CRM) Acceso online y Dachboard con KPIS

Gestion de usuarios Catalogos Interactivos multidispositivo
Conectores Ofertas v Pedidos Trazabilidad de uso

Reporte de tareas

Trazabilidad de uso




Pome @

Esquema técnico Funcional

Mobile Sales + Sage200

MOSTRAR
CONECTOR a.u i
; A
| 00 : 2
DATOS .
DENEGOCIO  DATOS DE MARKETING Capsul.a Clientes
App de los Comercial Y
QSG Panel de PP Potencial
.. .. Comerciales otenciales
A Administracion l - COMPARTIR
: v Analitica
CONECTOR | MOSTRADO VENDIDO
RoR-R-X- o &
PEDIDOS VISITAS COMPARTIDO VENDIDO  COMPARTIDO CONSULTADO

CONEXION AL ERP ACTIVIDAD DEL COMERCIAL ACTIVIDAD DEL CLIENTE
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